
Partner für zukunftsfähiges Bauen 

schulungskompetenz in 
theorie und Praxis 

Das umfangreiche Schulungsprogramm von Bau Wissen ist fein abge-
stimmt auf den Beratungs- und Fortbildungsbedarf von Handwerksbe-
trieben, service- und kundenorientierten Unternehmen der Baubranche 
sowie Baustoffhändlern und -herstellern. Komplexes wird dabei ein-
fach vermittelt – ohne das übliche Feuerwerk aus Fremdwörtern und 
PowerPoint-Folien, ganz nah an der Berufspraxis der Teilnehmer.

Energie sparen, Bauschäden vermeiden und 
wohngesund leben: Bei pro clima steht der 
Mensch mit seinen Bedürfnissen im Mit-
telpunkt. Und weil für die volle Leistungs-
fähigkeit unserer intelligenten Luft- und 
Winddichtungssysteme zur sicheren Dichtung 
der Gebäudehülle die richtige Anwendung 
wichtig ist, bieten wir seit jeher ein modulares 
Schulungsprogramm in Theorie und Praxis an 
- kompakt, kompetent und immer kreativ.

LERNERFOLG MIT GROSSEN SPRÜNGEN

pro clima Seminare
kompakt, kompetent, kreativ

www.proclima.de

MOLL 
bauökologische Produkte GmbH

Rheintalstraße 35 - 43 

D-68723 Schwetzingen

Tel. :  +49 (0) 62 02 - 27 82 0

Fax:  +49 (0) 62 02 - 27 82 21

E-Mail: info@proclima.de

www.wissenwiki.de
WISSEN  Wiki ist ein von MOLL bauökologische Produkte GmbH gefördertes Gemeinschafts-

projekt, das die Verbreitung von neuen Ideen und Erkenntnissen, innovativen Produkten 

und Initiativen für gutes Klima und für gute Qualität unterstützt.

PARTNER FÜR ZUKUNFTSFÄHIGES BAUEN 

Schulungskompetenz in Theorie 

und Praxis 

2013-05 M14718

Ausbildungen und Berufspraxis:

Bau- und Möbelschreiner, Gesellenbrief; Hochschulabschluss, Univer-

sität Heidelberg, Magister in Politikwissenschaft/Geographie, M.A.; 

Trainer-Fortbildungen (Rhetorik, Körpersprache, Präsentation, Mode-

ration); Verkaufstrainer-Ausbildung; seit 1996 mit Gründung von Bau 

Wissen® als selbständiger Trainer und Berater in Deutschland, Schweiz 

und Österreich tätig. 

Christof Klein, M.A.
Berater, Trainer, Moderator, Coach 

Inhaber von Bau Wissen®

Ausbildungen und Berufspraxis:
Ausbildungen und Berufspraxis:

Lothar Moll
Dipl.-Ing. (FH) Holztechnik, Rosenheim

Geschäftsführer von MOLL bauökologische Produkte GmbH

Pionier der intelligenten Luftdichtung 

Gründer von pro clima

Leitung Forschung und Entwicklung

Produktion, Qualitätssicherung und Export

                

Bau Wissen - Wissensvermittlung 

von Mensch zu Mensch

Der gelernte Schreiner Christof Klein kennt pro clima und seine Produkte von 

Beginn an. Als früherer Verkaufs- und Schulungsleiter hat er die Ursprünge der 

pro clima Schulungen mitgestaltet und weiterentwickelt. Seit 1997 bietet sein 

Unternehmen Bau Wissen mit einem erfahrenen Trainerteam ein umfangrei-

ches Schulungsprogramm an, das auf den Beratungs- und Fortbildungsbedarf 

von Handwerksbetrieben, service- und kundenorientierten Unternehmen der 

Baubranche sowie Bausto� händlern und -herstellern abgestimmt ist.

KOMPLEXES EINFACH VERMITTELN

Die Schulungen von Bau Wissen verzichten weitestgehend auf das übliche Feu-

erwerk aus Fremdwörtern und PowerPoint-Folien und orientieren sich in Inhalt 

und Form der Wissensvermittlung am konkreten Informations- und Weiterbil-

dungsbedarf der Teilnehmer und ihrer Berufspraxis. 

KOMPETENZ AUF BREITER EBENE

Die Themenbereiche, die Bau Wissen abdeckt, reichen von Grundlagensemina-

ren über Spezial- und Vertiefungsseminare zu Bauphysik und Energieeinspar-

verordnung bis hin zu persönlichem Coaching. Auch die Begleitung von Verän-

derungsprozessen und die Organisationsentwicklung in kleinen und mittleren 

Unternehmen gehört zum Angebot von Bau Wissen. 

SEMINARE MIT LANGZEITWIRKUNG

Optimal für Teilnehmer: Bau Wissen-Seminare sind stets ganz nah an der 

Praxis. Dank ausgefeilter Methodik und zielgruppenorientierter Didaktik 

pro¢ tieren Sie von dauerhaften Lernerfolgen.

www.bauwissen.de

pro clima macht Lust auf Zukunft

Die Erde und das Leben zu schützen und gleichzeitig Wachstum, 

Wohlstand und Gesundheit für alle zu gewährleisten, ist eine der großen 

Aufgaben der Zukunft. Der bewusste Einsatz von Technik und Wissen 

zur Reduzierung des Energiebedarfs durch Wärmedämmung und 

intelligente Gebäudedichtung bietet ein gewaltiges Potential, zur 

Lösung beizutragen.

KOMPETENZ SEIT ÜBER 20 JAHREN

pro clima gehört zu den Pionieren der intelligenten Gebäudedichtung. 

Seit Anfang der 80er Jahre entsteht hier ein umfassender Wissens- und 

Erfahrungsschatz, der heute die wertvolle Basis für fortlaufende Inno-

vation bildet. In Form von kompakten und kompetenten Fachseminaren, 

Vorträgen und vielfältigen Publikationen wird dieses Fachwissen einer 

breiten interessierten Ö� entlichkeit zugänglich gemacht.

FORUM41- SEMINAR- UND SCHULUNGSZENTRUM

Raum für Kreativität, Austausch und neues Wissen.

Rheintalstraße 41
D-68723 Schwetzingen

Kennen Sie schon WISSEN Wiki 

- das Web-Portal für energieeffizientes 

und wohngesundes Leben? Schauen 

Sie doch mal rein...

Fax-Antwort an 0 62 02 - 27 82.21

Bitte kreuzen Sie an und füllen Sie aus...

Hiermit melde ich Teilnehmer für folgende Seminare an:

Bitte versenden Sie Anmeldebestätigung und Anfahrtsbeschreibung an folgende Personen**

Stempel, Unterschrift

Teilnehmer 1

Teilnehmer 2

Teilnehmer 3

Ort, Datum 

Vorname
Nachname

E-Mail

*  Alle Preise pro Person und zzgl. MwSt. Leistungen: Schulungsleitung, Seminarunterlagen, Arbeitsmaterial, Mittagsimbiss und Getränke.

 Wir bitten um baldige Anmeldung. Die Seminarplätze sind begrenzt. Die Rechnungsstellung erfolgt nach der Anmeldung.

**  Die hier angegebenen Personen erhalten umgehend per E-Mail Ihre persönliche Anmeldebestätigung mit Anfahrtsbeschreibung. 

 Der Veranstalter behält sich vor, die Veranstaltung aus wichtigem Grund abzusagen. Angemeldete Teilnehmer werden umgehend informiert.

ANMELDUNG

Bitte versenden Sie Anmeldebestätigung und Anfahrtsbeschreibung an folgende Personen**

Bauherr/in
Dachdecker

Angestelle/r Verwaltung in Handel od er Verarbeitung Innenausbau/Trockenbau

Auszubildende/r
Sonstiger Verarbeiter

Bausto� handel
Energieberater

Naturbausto� handel
Architekt/Planer

Holzhandel
Gutachter

Zimmerei/Holzbau
Andere

Ansprechpartner
Vorname und Name 

Branche 

Tel. 

Firma 

Fax 

Straße 

E-Mail 

PLZ, Ort 

Website

ANMELDUNG AUCH UNTER:

Telefon 0 62 02 - 27 82.0

info@proclima.de

www.proclima.de/seminare 2013/20
14

Das ABC des Hausbaus 
Preis pro Person 230,- EUR*

 Dienstag, 12.11.13

 Montag, 24.02.14Teilnehmeranzahl 

Bauphysik in der 
Gebäudehülle
Preis pro Person 230,- EUR*

Teilnehmeranzahl 
 Mittwoch, 25.09.13

 Mittwoch, 13.11.13

 Montag, 20.01.14

 Dienstag, 25.02.14

 Montag, 28.04.14

Expertenseminar 
„Erfolgreich Qualität beraten“
Preis pro Person 130,- EUR*

Teilnehmeranzahl 
 Freitag, 15.11.13

 Mittwoch, 11.12.13

 Donnerstag, 27.02.14

 Mittwoch, 30.04.14

Fortgeschrittenenseminar 

„Sicher dichten“
Preis pro Person 130,- EUR*

Teilnehmeranzahl 
 Donnerstag, 26.09.13

 Donnerstag, 14.11.13
 Ort: Schwetzingen

 Donnerstag, 14.11.13 
 Ort: e.u.[z.] Springe bei Hannover

 Dienstag, 10.12.13
 Ort: Schwetzingen

 Dienstag, 14.01.14
 Ort: e.u.[z.] Springe bei Hannover

 Dienstag, 21.01.14

 Mittwoch, 26.02.14

 Mittwoch, 19.03.14

 Dienstag, 29.04.14

MODULARER AUFBAU – 

ABGESTIMMT AUF IHRE 

PERSÖNLICHEN VORKENNTNISSE

 Erreichen Sie überzeugend hohe   

 Qualität in Beratung, Verkauf   

 und Ausführung

 Vertiefen Sie Ihre Kenntnisse 

 der Baupraxis

 Gewinnen Sie Sicherheit in 

 Neubau- und Sanierungsfragen

 Festigen Sie Ihr Wissen durch 

 Spaß beim Training
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Sichere Lösungen für  d ie  Dichtung der  Gebäudehül le

www.proclima.de

MOLL 
bauökologische Produkte GmbH
Rheintalstraße 35 - 43 
D-68723 Schwetzingen
Tel. : +49 (0) 62 02 - 27 82 0
Fax:  +49 (0) 62 02 - 27 82 21
E-Mail: info@proclima.de
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www.wissenwiki.de
WISSEN  Wiki ist ein von MOLL bauökologische Produkte GmbH gefördertes 

Gemeinschafts-projekt, das die Verbreitung von neuen Ideen und Erkenntnissen, inno-

vativen Produkten und Initiativen für gutes Klima und für gute Qualität unterstützt.

Kennen Sie schon WISSEN Wiki - das 

Web-Portal für energieeffizientes und 

wohngesundes Leben? Schauen Sie 

doch mal rein...

Sichere Lösungen für  d ie  Dichtung der  Gebäudehül le

Fax-Antwort an 0 62 02 - 27 82.21
Bitte kreuzen sie an und füllen sie aus...
Hiermit melde ich folgende Teilnehmer für das pro clima Seminar „Erfolgreich 
verkaufen“ am 4.11.2013 in Schwetzingen an:

Kosten: Partnerangebot für Kunden von pro clima 125 EUR, für Nichtkunden 395 EUR pro Person zzgl. MwSt. 
Bei 3 und mehr Anmeldungen aus einem Unternehmen gewähren wir pro Teilnehmer einen Vielbucherrabatt 
in Höhe von 10 %. Einen Frühbucherrabatt von 10 % erhält jeder Teilnehmer, der sich mindestens 4 Wochen 
vor Veranstaltungsbeginn verbindlich anmeldet. Die Rabattangebote können nicht miteinander kombiniert 
werden. Leistungen: Schulungsleitung, Seminarunterlagen, Arbeitsmaterial, Mittagessen und Getränke. 
Bitte haben Sie Verständnis dafür, dass die Teilnehmerzahl auf 15 Personen beschränkt ist. Es entscheidet 
die Reihenfolge der Anmeldungen. Ihre Anmeldung gilt als verbindlich nach Zahlung der Rechnung. Die 
Rechnungsstellung erfolgt nach der Anmeldung. Die o.g. (*) Teilnehmer erhalten per E-Mail ihre persönliche 
Anmeldebestätigung mit Anfahrtsbeschreibung. Stornierungen bis 4 Wochen vor Seminar 25 Euro, danach 
50 % des Gesamtbetrages, ab 10 Tage vor der Veranstaltung, Nichterscheinen oder auch nur zeitweiser 
Teilnahme ist der volle Teilnahmebeitrag zu entrichten. Stornierung bitte nur schriftlich. Bei Verhinderung 
kann selbstverständlich eine Ersatzperson gestellt werden. Wir bitten um Verständnis: Programmänderungen, 
Referenten- oder Ortswechsel sowie Absage von Seminaren müssen wir uns vorbehalten. Natürlich sind wir 
bestrebt Ihnen evtl. Änderungen zeitnah mitzuteilen. Müssen wir ein Seminar absagen, erstatten wir die 
bezahlte Teilnahmegebühr zurück. Weitergehende Ansprüche sind ausgeschlossen.

Die Verwendung Ihrer Daten für eigene werbliche Zwecke für ähnliche Waren und Dienstleistungen ist nicht 
ausgeschlossen. Sie können dieser Verwendung jederzeit widersprechen, ohne dass für den Widerspruch 
andere als Übermittlungskosten nach den Basistarifen entstehen. Für den Fall, dass während der Veranstal-
tung Bild- und/oder Tonaufnahmen gemacht werden, erklären sich die Teilnehmer mit der Anmeldung damit 
einverstanden, dass sie eventuell in Bild und/oder Ton aufgenommen werden und die Aufzeichnungen ohne 
Anspruch auf Vergütung zeitlich und räumlich unbegrenzt vervielfältigt bzw. veröffentlicht werden dürfen.

anmeldung
anmeldung auch unter:
Telefon 0 62 02 - 27 82.0
info@proclima.de
www.proclima.de/seminare

VORNAME, NAME, E-MAIL*

01

02

03

Vorname und Name

Firma

Fon

Fax

Straße Mail

PLZ Ort Internet

Ort, Datum Unterschrift

ANSPRECHPARTNER

BRANCHE

 Architekt/Planer

 Zimmerei/Holzbau 

 Schreiner/Fensterbau/Montage

 Innenausbau/Trockenbau

 Dachdecker

 Baustoffhandel 

 Energieberater

 Gutachter

 Andere

lernerfolg mit grossen sPrüngen

pro clima seminare
kompakt, kompetent, 
kreativ

NEU
seminar 

„erfolgreich 

verkaufen“
4.11.2013, 

schwetzingen



training mit den spezialisten
Fläche kann jeder, wir können die Details! Sie fragen sich: „Was hat 
das mit erfolgreichem Verkauf zu tun?“ Eine ganze Menge – denn 
die Marge steckt nun mal in der Detaillösung.

Leider gibt es den erfolgreichen Verkäufer nicht von der Stange. 
Aber das vorhandene Potential Ihrer Verkäufer im Innen- und 
Außendienst können Sie relativ einfach in aktives Handeln ver-
wandeln. Dazu bieten wir Ihnen mit dem Spezialisten auf diesem 
Gebiet, Christof Klein, das passgenaue Basis-Training für erfolgrei-
ches Verkaufen.

gut informierte kunden 
sicher beraten 
Gerade im Privatkundengeschäft steigen die Anforderungen perma-
nent. Kunden sind bereits in hohem Maße vorinformiert. Umfang 
und Qualität dieses Wissens und die daraus entstehenden Vorstel-
lungen sind heute eine direkte Herausforderung an jeden Verkäufer.

Professionell, zielsicher aber auch direkt und authentisch aufzutre-
ten und den Abschluss zu sichern ist in der erfolgreichen Kunden-
kommunikation darum besonders wichtig.

Wer sollte an diesem seminar 
teilnehmen?
Berater im Baufachhandel – sowohl Jungverkäufer als auch 
Quereinsteiger. Inhaber, Meister und Techniker von Schreinereien, 
Zimmereien, Holzbaubetriebe, Innenausbaubetriebe.

teilnehmerBeitrag
125 EUR für Kunden von pro clima
395 EUR für Nichtkunden
Alle Preise pro Person und zzgl. Mehrwertsteuer
inklusive Tagungsverpflegung

zeiten
9.00 bis 17.00 h

referent und trainer  

Gelernter Bau- und Möbelschreiner, Studium der Sozialwissen-
schaften. Langjährige Verkaufsleitererfahrung im Baubereich. Seit 
über 15 Jahren Verkaufstrainer für Handwerker, Baustofffachver-
käufer und Außendienstmitarbeiter von Herstellern.

Sichern Sie Sich ihre Seminarplätze 

montag, 
4. november 2013 
in Schwetzingen

BASIS-SEMINAR  

„erfolgreich verkaufen“
grundlagen des erfolgreichen VerkaufsgesPrächs 
im PriVatkundengeschäft 

Neben Bauwissen über Kommunikation und Verkauf vermittelt 
Ihnen das Training detaillierte Gesprächstechniken für den 
Privatkundenverkauf.
Erhöhen Sie Ihre Auftrittsqualität und gewinnen Sie mehr Si-
cherheit im Umgang mit Kunden. Dieses Seminar ist immer nah 
an der Praxis: mit intensiven Training in relevanten Gesprächs-
situationen - von der Verkaufsvorbereitung bis zum Abschluss. 
Die Kundensicht wird gezielt eingesetzt um Ihre Dienstleistun-
gen und Produkte dauerhaft zu positionieren. 

ziele
✔  Verbesserung der gesprächs- und  
 angebotsqualität
✔ erhöhung der kundenbindung
✔ optimierung der abschlussquoten

seminar-inhalte
der erste eindruck
Botschaften des Kunden verstehen, Vertrauen aufbauen,  
Zuhören lernen

den „roten faden“ behalten –  
das gespräch führen
Die 6 Phasen von der Vorbereitung bis zum Abschluss

die Pflicht eines erfolgreichen Verkäufers
Bedarf analysieren und Kaufmotive erkennen

der schlüssel zum Verkaufserfolg
Die Kundennutzen-Argumentation

den abschluss sichern
Einwände behandeln und dem Kunden seine „preiswerte“ Lö-
sung präsentieren

übungen und gruppenarbeiten
Zu allen Themenbereichen werden über den ganzen Tag 
verteilt immer wieder Übungen und Gruppenarbeiten 
durchgeführt.

christof klein, m.a.
Berater, trainer, moderator, coach 
inhaber von Bau Wissen®


